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Gentile cliente,

in vista dell’entrata in vigore delle nuove restrizioni previste 
dal Regolamento (UE) 2024/573 sui gas fluorurati a effetto serra, 
desideriamo fornire un chiarimento su un tema 
di particolare interesse per chi produce macchinari e impianti 
di processo industriale.

È possibile vendere dopo il 1° gennaio 2027 un macchinario industriale che incorpo-
ra un refrigeratore funzionante con gas refrigerante con GWP > 1000?

In linea generale, sì.

Se il refrigeratore con questo gas refrigerante è stato legalmente immesso sul mercato dell’U-
nione Europea entro il 31 dicembre 2026, la sua successiva integrazione in un macchinario 
industriale e la vendita del macchinario completato anche dopo il 1° gennaio 2027 è consentito.
Il principio fondamentale è che l’immissione sul mercato di un prodotto avviene una sola 
volta, quando quel prodotto viene messo a disposizione sul mercato UE per la prima volta.
Pertanto, la successiva vendita, rivendita o incorporazione del refrigeratore in un altro macchina-
rio non costituisce, di per sé, una nuova immissione sul mercato del refrigeratore stesso.

Quali condizioni devono essere rispettate?
Per poter dimostrare che il refrigeratore beneficia dello status di prodotto già immesso sul mer-
cato prima della scadenza, è importante che:
• il refrigeratore sia completo e identificabile entro il 31 dicembre 2026;
• non vengano apportate modifiche sostanziali al circuito frigorifero, alla carica di refrigerante

o alla sua destinazione d’uso;
• l’operazione commerciale che determina l’immissione sul mercato sia reale e documentabile

e non una semplice operazione formale.

La documentazione è fondamentale
Raccomandiamo pertanto di conservare con cura tutta la documentazione 
utile a dimostrare la precedente immissione sul mercato, tra cui:

Identificazione del prodotto
• modello e numero di serie;
• scheda tecnica;
• dichiarazione UE di conformità.
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Dear Customer,

In view of the forthcoming entry into force of the new restrictions 
laid down in Regulation (EU) 2024/573 on fluorinated 
greenhouse gases, we would like to clarify an issue of particular 
relevance 
to manufacturers of machinery and industrial process equipment.

Can an industrial machine incorporating a chiller operating with a refrigerant 
with a GWP of more than 1,000 be sold after 1 January 2027?

Generally speaking, yes.

If the chiller containing this refrigerant was lawfully placed on the European Union mar-
ket by 31 December 2026, its subsequent integration into industrial machinery and the sale 
of the completed machine, including after 1 January 2027, are permitted.
The fundamental principle is that a product is placed on the market only once, when it is 
first made available on the EU market.
Therefore, the subsequent sale or resale of the chiller, or its incorporation into another ma-
chine, does not in itself constitute a new placing on the market of the chiller.

What conditions must be met?
To demonstrate that the chiller qualifies as a product already placed on the market before 
the deadline, it is important to ensure that:
•	the chiller is complete and identifiable by 31 December 2026;
•	no substantial modifications are made to the refrigeration circuit, the refrigerant charge 

or its intended use;
•	the commercial transaction constituting the placing on the market is genuine and 

documented, rather than merely a formal transaction.

Documentation is key
We therefore recommend carefully retaining all documentation that 
may help demonstrate the prior placing on the market, including the 
following:

Product identification
•	model and serial number;
•	technical data sheet;
•	EU Declaration of Conformity.

Gentile cliente,

in vista dell’entrata in vigore delle nuove restrizioni previste 
dal Regolamento (UE) 2024/573 sui gas fluorurati a effetto serra, 
desideriamo fornire un chiarimento su un tema 
di particolare interesse per chi produce macchinari e impianti 
di processo industriale.

È possibile vendere dopo il 1° gennaio 2027 un macchinario industriale che incorpo-
ra un refrigeratore funzionante con gas refrigerante con GWP > 1000?

In linea generale, sì.

Se il refrigeratore con questo gas refrigerante è stato legalmente immesso sul mercato dell’U-
nione Europea entro il 31 dicembre 2026, la sua successiva integrazione in un macchinario 
industriale e la vendita del macchinario completato anche dopo il 1° gennaio 2027 è consentito.
Il principio fondamentale è che l’immissione sul mercato di un prodotto avviene una sola 
volta, quando quel prodotto viene messo a disposizione sul mercato UE per la prima volta.
Pertanto, la successiva vendita, rivendita o incorporazione del refrigeratore in un altro macchina-
rio non costituisce, di per sé, una nuova immissione sul mercato del refrigeratore stesso.

Quali condizioni devono essere rispettate?
Per poter dimostrare che il refrigeratore beneficia dello status di prodotto già immesso sul mer-
cato prima della scadenza, è importante che:
• il refrigeratore sia completo e identificabile entro il 31 dicembre 2026;
• non vengano apportate modifiche sostanziali al circuito frigorifero, alla carica di refrigerante

o alla sua destinazione d’uso;
• l’operazione commerciale che determina l’immissione sul mercato sia reale e documentabile

e non una semplice operazione formale.

La documentazione è fondamentale
Raccomandiamo pertanto di conservare con cura tutta la documentazione 
utile a dimostrare la precedente immissione sul mercato, tra cui:

Identificazione del prodotto
• modello e numero di serie;
• scheda tecnica;
• dichiarazione UE di conformità.



Se non desiderate più ricevere le nostre comunicazioni eurocoldinfo alla vostra casella di posta elettronica, inviate una mail a info@eurocold.it
e sarete immediatamente cancellati dal nostro database.

co
d.

 E
UR

ne
w

s1
8I

T/
Re

v.0
1/

26

EURO COLD srl (Headquarters)
Via Aldo Moro, 11/E - 41030 Bomporto (MO) Italy
Tel. +39.059.817.8138
info@eurocold.it
www.eurocold.it

EURO COLD C.S. GmbH
Im Speiterling 12 - Keltern 75210, Germany
Tel. +49.7236.981.048 - Fax +49.7236.981.113
vertrieb@eurocold.de
www.eurocold.de

Documentazione commerciale e logistica (uno tra questi documenti)
• contratto o ordine di vendita;
• fattura;
• documenti di trasporto;
• ricevuta di magazzino;
• altra documentazione datata entro il 31 dicembre 2026.

Documentazione relativa all’integrazione (uno tra questi documenti)
• disegni tecnici;
• descrizione funzionale del macchinario;
• documentazione che evidenzi il ruolo del refrigeratore come componente del sistema

e la funzione primaria del macchinario.

Il nostro consiglio
Per operare con la massima cautela e disporre di una documentazione solida, raccomandiamo 
di completare, identificare e documentare il refrigeratore entro il 31 dicembre 2026, con-
servando tutte le evidenze relative alla sua effettiva immissione sul mercato UE. In particolare, 
qualora siano già previste forniture di macchinari industriali che incorporano un refrigeratore 
contenente gas refrigerante con GWP > 1000, suggeriamo di verificare per tempo la situazio-
ne dei singoli impianti e della relativa documentazione.

La corretta gestione documentale sarà infatti sempre più importante per poter dimostrare, anche 
a distanza di tempo, che il prodotto era già stato legalmente immesso sul mercato prima dell’en-
trata in vigore delle nuove restrizioni.

Le informazioni riportate hanno carattere informativo e non costituiscono un parere legale. Per 
situazioni specifiche si raccomanda una verifica puntuale della configurazione del macchinario e 
della relativa documentazione.

Cordiali saluti 
Euro Cold
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Commercial and logistics documentation (one of the following)
•	sales contract or order;
•	 invoice;
•	transport documents;
•	warehouse receipt;
•	other documentation dated no later than 31 December 2026.

Documentation relating to integration (one of the following)
•	technical drawings;
•	functional description of the machine;
•	documentation showing the role of the chiller as a component of the system and 

the primary function of the machine.

Our recommendation
To proceed with the utmost caution and ensure that robust documentation is available, 
we recommend completing, identifying and documenting the chiller by 31 December 
2026, while retaining all evidence relating to its actual placing on the EU market. In particular, 
where deliveries of industrial machinery incorporating a chiller containing a refrigerant with 
a GWP of more than 1,000 are already planned, we recommend reviewing the status of 
each individual system and its associated documentation well in advance.

Proper document management will become increasingly important in demonstrating, even 
after a considerable period of time, that the product had already been lawfully placed on the 
market before the new restrictions entered into force.

The information provided is for information purposes only and does not constitute legal 
advice. For specific cases, we recommend a detailed review of the machine configuration 
and the associated documentation.

Kind regards,
Euro Cold
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